
�Zielgruppe: Einzelhändler, Gastronomen, Dienstleister, 

Unternehmen mit mobilen Zahlungslösungen

�Funktion: mobiles Zahlungsterminal mit Android-Be-

triebssystem, das Kredit- und Debitkartenzahlungen, 

kontaktlose Zahlungen und mobile Wallets (z. B. Apple 

Pay, Google Pay) unterstützt Cashback (Bargeldauszah-

lung) für Kunden

Sicherheit: PCI PTS 5.x zertifiziert (höchste Sicherheits-

standards für Kartenterminals), alle Daten sind durch 

modernste Verschlüsselungstechnologien geschützt

�Technologie: modernes Android-basiertes POS-Termi-

nal, ausgestattet mit NFC, EMV, QR-Code-Scanner und 

Bondrucker
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�Wichtigste Produktvorteile

�01	 �All-in-One-Lösung:  
integrierter Drucker, Scanner und NFC-

Fähigkeiten für eine umfassende Zahlungs-

abwicklung in einem einzigen Gerät

�03	� �Mobilität: 
leicht und kompakt, ideal für den Einsatz 

im Geschäft oder unterwegs (WLAN / SIM 

Karte)

05	 �Cashback-Funktion: 
Kunden können beim Bezahlen zusätzlich 

Bargeld abheben – das erhöht die Kunden-

bindung

02	� �Benutzerfreundliches Interface:  
Android-basierte Benutzeroberfläche, intuitiv 

und leicht zu bedienen, einfache Anbindung 

an zusätzliche Apps wie Kassensysteme etc.

�04	� Schnelle Transaktionen:  
unterstützt schnelle Transaktionsabwicklun-

gen mit modernster Technologie

�06	� Viele Integrationen: 
Mehr als 200 bestehende Kassenanbindun-

gen (z. B. APRO, Speedy, Melzer, Eucasoft)

Battlecard CCV A920Pro

Das CCV A920Pro ist ein professionelles Android‑Bezahlterminal für den 

täglichen Einsatz im Handel, in der Gastronomie und bei Dienstleistern.

Mobiles und smartes Terminal  
für den Geschäftsalltag –  
zuverlässig und leistungsstark Weitere Apps 

verfügbar



Häufigste Einwände & Antworten

1.	 ��„Warum sollte ich das CCV A920Pro verwenden?“

	⚪ �Antwort: „Weil es eine All-in-One-Lösung bietet, 

die sowohl für den stationären als auch für den 

mobilen Einsatz geeignet ist. Es vereint modernste 

Technologien in einem kompakten Gerät, das leicht 

zu bedienen ist. Zusätzlich bietet es eine Cashback-

Funktion, die Kundenservice und -zufriedenheit 

erhöht.“

2.	 �„Ist das Terminal schwer zu bedienen?“

	⚪ �Antwort: „Die Benutzeroberfläche des CCV A920Pro 

ist intuitiv und benutzerfreundlich gestaltet, sodass 

selbst neue Benutzer es schnell erlernen können. Zu-

dem sind Schulungen und Support verfügbar, um den 

Einstieg zu erleichtern.“

3.	 �„Wie lange hält der Akku?“

	⚪ �Antwort: „Das CCV A920Pro ist mit einem lang-

lebigen Akku ausgestattet, der für einen ganzen 

Arbeitstag ausreicht. Das Gerät ist ideal für den 

mobilen Einsatz und lässt sich bei Bedarf schnell 

wieder aufladen.“
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Verkaufstipps

�    �Betonen der All-in-One-Funktionalität: 

Highlighte die integrierten Funktionen wie 

den Drucker und die Scanner, die den CCV 

A920Pro zur idealen Wahl für mobile und 

stationäre Einsätze machen.

   �Flexibilität hervorheben: Hebe die Vorteile 

der mobilen Nutzung hervor, besonders für 

Unternehmen, die unterwegs Zahlungen ak-

zeptieren müssen.

   �Sicherheit und Zuverlässigkeit unterstrei-

chen: Erwähne die hohen Sicherheitsstan-

dards und die robuste Bauweise.

   �Wettbewerbsvergleich nutzen: Konzentriere 

dich auf die Vorteile der benutzerfreundlichen 

Oberfläche, der leistungsstarken Hardware, 

der integrierten Cashback-Funktion und der 

transparenten Preisstruktur im Vergleich zu 

den Wettbewerbern.

Wettbewerbsanalyse

�Payone 

	→ �Stärken: Breites Lösungsportfolio, Omnichannel-

Ansatz, gute Kassenintegration, Flat-Angebote

	→ �Schwächen: Langsam (Neuverträge, Kündigungen), 

lange Laufzeiten (häufig 48 - 60 Monate)

	→ �Einordnung: Leistungsstark, eher für größere Händler

Nexi

	→ �Stärken: Stark im DACH-Raum, viele Zahlungsarten

	→ �Schwächen: Kaum individuelle Lösungen möglich, 

schlechter Kundenservice

	→ �Einordnung: Etabliert, Fokus auf Standard‑Setups

Unzer

	→ �Stärken: Skalierbare Payment-Lösungen, gute  

Integrationen

	→ �Schwächen: Viele versteckte Kosten (langes,  

unübersichtliches PLV), schlechter Kundenservice

	→ �Einordnung: Omnichannel‑Fokus, weniger  

spezialisiert auf Terminals

SumUp

	→ �Stärken: All-in-One-Lösung (Kasse, Terminal & App), 

sehr einfache Anmeldung (Start unter Vorbehalt ohne 

KYC), transparente Preise, günstig für Start‑ups

	→ �Schwächen: Schlechter Kundenservice

	→ �Einordnung: Einstiegslösung für Kleinsthändler

Flatpay

	→ �Stärken: Flat‑Fee‑Modell (einfaches Pricing – nur  

Disagio, keine Transaktionsgebühren, keine Terminal-

miete), digitaler Fokus, komplette Lösung (Kasse und 

Kartenterminal)

	→ �Schwächen: Häufige Ausfälle, eingeschränktes  

Leistungsportfolio, keine girocard-Akzeptanz,  

schlechter Kundenservice

	→ �Einordnung: Preisgetrieben (lohnt sich nur bei  

kleineren Bons und geringen Umsätzen), kaum  

Differenzierung über Produktqualität


